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Geef nooit korting!

Adviezen hoe om te gaan met prijsdruk

Lage prijzen zijn funest voor een gezond rendement en tasten de winst van bedrijven,
professionals en zelfstandigen enorm aan. Sinds de crisis is de prijs- en margedruk op veel
markten alleen maar toegenomen. En de verwachting is dat daar voorlopig geen einde aan
zal komen, zelfs niet als de economie herstelt.

In de luchtige en humorvolle presentatie ‘Geef nooit korting!” geeft Jos Burgers zijn
toehoorders adviezen hoe gaan met prijsdruk. Hij maakt op een praktische wijze duidelijk
hoe je prijsdruk voorkomt en tegen gaat. Want lage prijzen zijn geen vaststaand feit. De
eigen invloed op de prijs is veel groter dan we vaak denken.

Jos Burgers biedt zijn gehoor praktische adviezen en verhelderende inzichten hoe prijsdruk
om te buigen in hogere prijzen en betere marges. Ontdek dat er vele manieren zijn om in de
dagelijkse praktijk aan prijsdruk te ontsnappen. De beloning, een beter rendement, is
alleszins de moeite waard.

Jos Burgers is auteur van bestsellers als Klanten zijn eigenlijk nét mensen!, Hondenbrokken,
No Budget Marketing, Gek op gaten, De Wet van Snuf en Eén fan per dag. Met meer dan 150
presentaties per jaar is hij een veelgevraagd spreker over onderwerpen als strategie,
marketing en klantgerichtheid.

www.josburgers.nl ¢ info@burgersmarketing.nl ¢ T013 - 513 14 45


https://d.docs.live.net/48798f22fc77dad3/Opdrachten/Burgers%20Marketing/www.josburgers.nl
mailto:info@burgersmarketing.nl

